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“携手40载 我与中行情”优秀作品选登

2020年，中国银行南通分行迎来复建40周年。1980年10月1日，南通中行在濠河之畔的西寺路1号
挂牌复建，开始了艰苦的创业历程。40年来，社会各界的关心帮助和广大客户的信任支持陪伴着南通中
行从无到有、从小到大，逐渐成长为服务社会公众、支持地方经济、助推高质量发展的重要金融力量。为
回顾中国银行南通分行40年与社会共同发展的历程，在40周年行庆之际，南通中行面向社会，举办“携
手40载 我与中行情”主题文字、摄影作品有奖征集活动。现将优秀作品选登。

征集活动延期提示：“携手40载，我与中行情”文字摄影征集活动得到了广大市民的积极参与，应部
分市民要求，现将活动时间延期至2020年6月30日。衷心感谢大家的关注与参与。

一、昨日重现
周一的傍晚，我接到英国移民局的

通知，三年有效期的居民签证已到期，需
续签。于是，我给国内中国银行私人银
行的客户经理小严写了封邮件，拜托她
与移民公司联系再续签的相关事宜。

此时，暮色笼罩下的英国Poole小
镇显得格外静谧祥和。望着窗外，感慨
这飞逝而过的三年移民时光，与中国银
行私人银行昔日的点点滴滴如昨日般重
现在眼前。

二、敞开心扉
20多年前，我与先生在小城里经营

着一家外贸公司，早就听闻中行是国内
最早的外汇专业银行，所以公司开户时，
我们毫不犹豫地选择了中行。

一次偶然的机会，我在中行厅堂内
看到一则中行邀请私人银行客户子女加
入联合国中国青年国际事务能力高级培
养计划的招募书。回家后我和女儿随口
提了两句，没想到平时性格内向的她竟
然对这次活动表现出极大的兴趣，于是
我立即联系了客户经理小严，小严耐心
细致地介绍了这项计划。女儿了解后欣
然报了名。中行周到贴心的安排令女儿
非常满意，她在微博中写道：“短短的十
五天旅程意义非凡，结识到了优秀的朋
友。这次活动不仅开拓了视野，也让我
对未来有了更深入的思考。”

事实证明，中行组织的这次游学，不
仅仅是一场说走就走的旅行，更是女儿
人生中难能宝贵的成长历练，是青春期
的少女走向独立、成熟、自信的塔灯。仿
佛一夜之间换了个人，女儿就像个大人
一样，关于是否出国留学、意向国家与学
校的选择、是否移民等一系列问题，和我
还有她爸爸进行了深入的沟通。

我们一家人很快就有了美丽的理
想：女儿留学、全家移民。当时市场上移
民公司的广告可谓是铺天盖地，公司也

是良莠不分，如何才能找到一家靠谱的
移民中介呢？抱着试试看的心态，我拨
响了小严的手机,小严详细介绍了中行
的跨境通服务，并推荐了经中行总行准
入过的上海HQ移民公司提供咨询服
务。其间，诸多琐碎事项都是小严帮我
持续进行着沟通，在她的多次协调下，
HQ公司为我们量身定制一套移民与留
学方案。

三、真诚相伴
2014年春天，在一系列的移民准备

中，一个关键问题出现了，移民英国是需
要投资款的，国内的资金早已准备好，根
据有关规定，该笔资金不可以直接汇
出。当时离女儿初中毕业只剩两个多月
的时间，择校迫在眉睫。而投资款不到
位,我们的登陆、女儿的境外高中入学都
将遥遥无期！

幸运的是，我选择的是中国银行。
作为国际化和多元化程度最高的银行，其
私人银行在与海外分支机构的联动时适
时推出了内存外贷业务。为了这笔系统
内首笔欧洲地区内存外贷业务，小严所在
的私人银行专家团队联动海外分行，历
时一个多月，不下20次的越洋电话沟
通，最终为我量身定制了一整套解决方
案。随着我的尽调顺利通过，海外分行
为我办理了贷款，该笔贷款如期打入
了英国的投资移民监管账户，并由伦敦
中行推荐配置了当地移民局认可的投资
理财产品。

当千禧之轮的霓虹灯闪耀着我们的
眼睛，当大本钟深沉浑厚的报时声从远
处飘然而至，当泰晤士河的河水悄然在
我们脚下流淌，激动、喜悦、感谢……别
样的滋味刹那间涌上心头！

四、真心相随
全新的生活在我们一家人面前展

开。而我与中行私人银行的感情也与日

俱增。在国外期间，国内私人银行对我的
服务从未停歇过。每天，我会收到她微信
发来的资讯，每月她会电邮给予我投资产
品的净值表现。当我回国了，我还会应邀
体验中银私享荟的增值服务活动！

在英国，一家人的基本生活安顿好之
后，我萌发了购房的想法，英国是征收遗产
税的，也是全球征税国家之一。如果以子
女的名义购买，可以合理避税；但万一将来
孩子不懂事挥霍，或因其他原因卖出房产，
则违背了我们的初衷。我向已移民的朋友
了解，可是没有人能给出专业的建议。我
们又一次想到了中行私人银行，在小严和
她的团队的专业建议下，我决定以孩子名
义购置房产，同时为防止不可控的情况出
现，我可以选择在交付房款时留下付款凭
证，并和孩子签订协议，以便在必要的时候
收回房产。

五、信赖永恒
时光飞逝，白驹过隙。这些年的积累，

我对“创造更多财富”已没了兴趣，随着女
儿一天天长大成人，我开始考虑如何将大
半辈子的积累以什么方式给到她？如何保
护女儿避免因未来婚姻不确定而导致的财
富外流风险等等。这次回国，本来只是一
次信任基础上的倾诉，我和小严聊起了自
己的担忧，并没指望她会给我啥建议！让
我意外惊喜的是小严给我介绍了家族信托
业务，她还和她的伙伴们一起为我量身定
制了一份以资产保护、风险隔离、财富传承
为目的的私人财富综合解决方案。

中国银行私人银行服务，经得起时间
的雕琢，方能彰显尊贵。回望这些年，中国
银行私人银行始终用匠心精神为我打造财
富金字塔尖的顶级人生。作为一名中行的
私人银行客户，无论在境内还是境外，每次
看到Bank of China，我都感到无比的温
暖和亲切! 我很幸运，在我的人生道路上，
始终有小严，有她的伙伴，有中行私人银
行！ Lily (现旅居英国)

无论我在何地,做何事,你将一直在这里等候着我

忆往昔峥嵘岁月，几番风雨，几多曲折，中国银
行凝聚了多少人奉献的心血，延续了多少颗心灵的
跋涉，如今中行网点遍及江苏大地，中行之声唱响全
国各地；无论走到哪里，不管身处何地，都有中国银
行的足迹和网点。

2008年国庆，我第一次踏进中国银行南通分行
营业部大门，带着羞涩的心情从存折中提取了100
元现金。后来在一次又一次存取款中，南通中行人
热心周到的服务，使我十分感动。在与营业员的交
往中，渐渐从陌生到熟悉，最后成了无话不说的朋
友。

十多年与中国银行的交往中，营业员个个像兄
弟姐妹一样亲。如今，我袋子里一有余钱就会想到
南通中行，南通中行成了我家钱柜保险箱，保证了我
们资金的安全。十多年里南通中行如路边的便民
店，又如陪伴左右的贴身行囊，为匆匆的人们提供方
便。南通中行在我心中是耐心尽职的老街坊：换零
钱，换残币，小额提取；南通中行总是不厌其烦地为
市民打理繁杂琐碎，营业员业务熟练，办理业务常常
转眼就好……

有段时间，我听说银行开展理财项目，比存钱划
算多了。我起初不相信，但经不住人家“你不理财，
财不理你”的诱惑，也决定到南通中行咨询一下。因
为我没买过，自然要到最让我放心的银行去。我来
到南通中行，里面的员工热情地给我介绍，并且最让
我感动的是他介绍完了业务的好处，还特意说：“理
财项目虽然收益高，但也存在一定的风险，尽管它发
生的可能性很低，可是还是会有，我必须得给您说清
楚。”听完后，我的脑海里立即闪出两个字——真
诚。现在，很多商家都是只说好的，不说坏的，想方
设法把产品推销出去，可南通中行却并不这样。他
们如此真诚，我还有什么不放心在南通中行理财呢？

如今的南通中行，承载着南通经济腾飞重任，承
载着南通人民的期待和希望,致力于为客户提供更
加全面、更加贴心、更加便捷、更加优质的金融服务，
为南通社会、经济和现代金融的科学发展、跨越发展
续写新的辉煌。

夏宇欣（自由职业）

南通中行，爱你没商量

春节送福
李俊 (上海翔迈服饰有限公司)

濠河晨曦
顾炳泉 (原南通齿轮制造厂 退休人员)

犹记1986年，因为企业改制，小妹
下岗了。当初她整日愁眉苦脸，心情沮
丧。我那时在乡镇财管所工作，就劝她：

“上帝为你关上了一扇门，总有窗户向你
敞开的。”慢慢地，小妹从最初的恐慌中
冷静下来。没过多久，在姊妹们的引导
下，她小心翼翼地揣着筹借的壹万元现
金，夜里乘车到江南的柯桥、常熟进货，
在小商品市场经营针织服装，生活逐渐
滋润起来。

生意就像滚雪球，越做越大，可是烦
恼也来了，经常随身带有大包现金，既不
安全又不方便，她心里很不踏实。我说：

“那办一张银行卡吧。”她问我：“办哪个
银行的卡比较好？”我建议道：“办中国银
行的长城卡，出门在外银行牌子大，没人
欺负，他们服务挺正规的。”小妹听从了
我的建议，便到市中心的中国银行申请
办理了长城卡。一位年轻的柜员热情地
接待了她，很快就给她办好一张银行卡，
还一再提醒她要注意保管好卡片和密
码。从此，她到外地进货再也不用带着
那么多现金了，而是直接用银行卡转账，
住宿、吃饭也可以刷卡，又快又安全。

这张小小的卡片一直藏在小妹的皮
夹里，跟随着她走南闯北，里面的钱进进

出出，她的买卖也越做越大。任岁月流
淌，时光飞逝，她也不改对长城卡的钟爱，
不改对中国银行的选择。后来又用上了
转账汇款，有一次小妹丢失了一张支票，
这可把她给急坏了，她连忙给银行打电
话，银行柜员一边劝她不要着急，一边迅
速查看账户，发现支票还没有兑付后，立
即为她办理了挂失手续，避免了资金损
失。小妹一颗悬着的心放下了，直夸中国
银行能够急客户所急，想客户所想。

转眼到了2004年，小妹因为结缘中
行，投资理财的金融知识已今非昔比。
她曾买基金、打新股、炒期货，一度时间
还为外贸加工跑过单，出口产品报过关，
她做过一些令我这样的财务人员都惊讶
的事，总之哪行赚钱多，就往哪行钻。我
见过她包包里插过10多张金卡、银卡、
贵宾卡，什么超市卡、健身卡、美容卡、
ETC卡。不过众多的卡中，小妹最最钟
情的就是长城卡，她有着得天独厚之处，
是众卡中的“初恋”。因为小妹一直是中
国银行的忠实粉丝，是硬核的VIP，她经
常拨打的电话就是95566，我也告诫过：
现在的诈骗案例多如牛毛，你还是小心
为妙。她笑着对我说：落伍了吧，这是中
国银行的客服热线呀。她不知何时起，

熟稔各种外币的汇兑牌价，提到中行全球
通用的19种货币，如数家珍。亲友出国旅
游，小辈海外求学，都要请她当参谋。2008
年，她还通过中国银行的汽车贷款，开上了
排气量3.0的奥迪轿车。

如今的小妹不仅在城里买了房，还和
女儿在近郊小区租了两个车库开网店，专
门营销江海福地的长寿土特产，电商平台
视频直播，微信支付宝掌银结算，请了钟点
工，专门封箱发货，邻居门前过，都能听到

“嘶啦、嘶啦”的打包声，快递小车经常在等
着拉货。生意做到了一带一路，长城卡帮
了大忙，我问她以后有何打算，她说，已办
了中行的长城跨境通国际借记卡，梦享无
限，卡通天下，要来一场说走就走的看世界
旅游。

小妹没有很高的学历，没有什么社会
背景，在汹涌的时代浪潮冲击下，她没有倒
下，靠着勤劳和智慧，靠着一种打拼精神，
一路与中国银行相伴相随，谱写着自己的
创业之歌，走上了致富道路。我相信一定
有千千万万个像她一样的人选择了中国银
行，爱上了长城卡，从此走上了通向世界的
希望大道，而中国银行也必将在服务、支持
广大群众创业致富的同时阔步前进、发展
壮大。 孙祥虎（退休职工）

小妹的长城卡情结


