
如今，要说在盆景艺术领域的荣誉，
陈冠军可谓是无欲无求——唐风盆景展
金奖、各省级国家级大赛大奖、中国盆景
艺术家协会副会长……他已经不需要再
向任何人证明什么，即使真正理解他的
人实在是凤毛麟角也罢。

幸运的是，这样一位特立独行的
盆景艺术家并非孤芳自赏，院子里的
小木屋中挂满了名家们的亲笔字画，
这或许就是艺术家之间天生的相互吸
引力吧。

只不过，每当四下无人之际，陈冠军端
着茶杯，透过窗户凝视着风中摇曳的松柏，
心中可能也有过一丝孤寂之感——如派盆
景的传承，不是一个人的事情，他也从来没
有“自命不凡”到认为自己一个人就足以代
表如派盆景。只是作为一个从业者，他本
着先天下之忧而忧的心态，希望从自己做
起，将如派盆景这个国家级非物质文化遗
产延续得更久一点。

传承，不是一个人的事！
传承，是每个人的事！
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1 拜师花汉民，专攻微型盆景

2 十年树木，百年树人

3

如派盆景的守望者
——记中国盆景艺术家协会副会长陈冠军
□季健 黄赟

如派盆景是如皋的特色盆景，中国优秀传统艺术之一，园林
艺术的珍品。如派盆景以蟠扎为主，辅之以修剪，被全国盆景协
会于1983年考订为全国盆景艺术七大流派之一。2014年11月，
如皋盆景列入国家级非物质文化遗产代表性项目名录扩展项目
名录。

陈冠军，如派盆景大师花汉民的弟子。
2017年辞世的花汉民大师生前可谓

名扬天下，不仅在各种国际大赛中斩获大
奖，更是自1992年起就享受着国务院特殊
津贴。

陈冠军作为一个半途入行的新人，能
与如此级别的大师结下师徒情分，或许只
能用缘分来解释了。

2007年，入行不过4年之久的陈冠军
就得到了花汉民大师的认可。

在此之前，仅凭借着童年开始的兴趣
加上业余时间的摆弄，陈冠军已经在第14
届江苏省盆景展览崭露头角。然而意气风
发之后，陈冠军感受更多的是高处不胜寒
的伤感，还有的就是不知路在何方的迷
茫。随后的几次重要比赛，虽然他都有悉
心准备，但都是折戟沉沙的结果，最终沦为
背景板。

“小陈，总结经验教训的话，你有哪些
心得呢？”

面对师傅的提问，陈冠军心中的委屈
再也按捺不住，“师傅，我知道我的作品和
别人比起来，差距最大的就是体量，只要这
方面赶上来，弟子有信心和他们一决高
下！可是……”

体大一级压死人，这个道理师徒二人
全都心知肚明。更加清楚的一点是，体量
这个东西，最容易又最困难——容易是因
为钱可以解决的问题都不算问题；困难的
是，这真的是过于激烈的经济竞争。

盆景人的经济实力决定了他能够到
的天花板有多高。工厂下岗白手起家的
陈冠军完全不具备在桩子市场和大老板
叫板的财力，他所能达到的高度几乎低到
了尘埃里。

花汉民看着弟子失落的神色，心中也

有不舍。
“百姓的生活富足了，温饱之外也开始

寻求更多其他的满足感，一棵体量巨大的
松柏给到的冲击力的确是其他任何东西都
比拟不了的，这不奇怪。”他走上前，拍了拍
陈冠军的肩膀，“但是，为师希望你明白一
点——能够走进厅堂时常把玩的，永远都
是看似不起眼的小物件。”

正是这一番话，陈冠军的盆景艺术哲
学开始逐渐成形。宛如一棵松树经过了大
刀阔斧的修剪一般，陈冠军放弃了其他的
品类，开始专攻微型盆景。

然而花汉民对其的影响远不止于此。
由于致力于微型盆景的创作，陈冠军

得以在选桩子的时候有了更多的自由。微
型盆景所用的桩子比起寻常要精巧不少，
优劣关系也不再是看大小，更多还是要看
其内在的品质。

因为自身财力不够雄厚，陈冠军渐渐
培养出一双发现美的眼睛。很多时候，同
行眼中的残次品却能在他的火眼金睛之下
被发掘，并最终在其细心培育下长成让人
艳羡的绝美作品。“垃圾卖成天价！”这是一
位同行好友对陈冠军的评价。

“财大气粗的同行优先买走的桩子，说
实话我也喜欢，可惜囊中羞涩。”陈冠军笑
着说道，“不过这么多年跟着师傅，我学到
最重要的一节课就是——不要眼红别人，
不起眼的桩子也有其绝妙之处。”

正如花汉民大师说的，“在教授技艺之
前，先教会弟子如何做人。”原本急功近利
的陈冠军在师傅的点拨栽培下，不仅明确
了未来的方向，更是沉淀了浮躁的心态。
可以说，教书育人的过程也是精雕细琢的
艺术加工，陈冠军的今天无疑也是花汉民
大师引以为傲的“艺术作品”。

陈冠军在业内的口碑似乎并不
理想。

“这家伙根本就是不务正业！”同行
们都这么评价他，言语中满含讥讽、不
解，还有一点嫉妒的味道。

对于这样的评价陈冠军并没有过
多的解释，旁人的说法他更多的表示理
解——这么多年，不知道拒绝了多少买
家，并不是因为对方报价太低，而是舍
不得。

“他们都说我不好好做生意，哈哈！”
他摸着后脑勺哈哈大笑。

或许每一个艺术家都会有这样的矛
盾，自己呕心沥血的作品，它在心中的价
值不是冰冷的数字可以衡量的。当它即
将离开自己的时候，那种揪心和痛心，经
历过的人才能真切感受到。

因为是真正的盆景艺术家，陈冠军
实在是不忍心同和自己朝夕相处十数年
的盆景从此相忘于江湖。

这样浓烈的情愫产生于一次冲动而
又无奈的交易。从业的头几年，经济拮
据，为了生存，陈冠军将自己一盆获奖作
品以一个现在看来也还可以的价格转手
给了他人。

“现在想想很是后悔！”他翻开那盆
盆景的照片，眼神中满是遗憾，“不是因
为价格，价格不低的。”只是因为那盆作
品距离自己心中的设想还有七八年的培
养时间，“就像是嫁女儿一样，还没看到
她亭亭玉立的样子，就要‘生离死别’了，
能不伤心吗？”

对于那件事，至今陈冠军依旧耿耿
于怀。所以在那之后，只要是自己喜欢
的盆景作品，不管对方出手如何的阔绰
都坚决不卖。

不过凡事也都是有例外的。
著名画家李巍巍大师，曾经有意于

陈冠军的一组小品作品，几乎到了茶饭
不思的地步。陈冠军摆摆手，依旧坚持
自己的原则。

李大师没有想到会遇到如此执拗的
一个卖家，隐约之间仿佛也感受到了对方
的风雅气度。只是这一组小品他确实喜
欢得不行，脚都走不动路，于是乎便坐在
木屋中，和陈冠军有的没的聊了一整天。

中间人见两人心照不宣地“打着太
极”，便凑到陈冠军的耳边，“李大师真的

是打心眼里喜欢这一组小品。我知道您
对于自己的作品很是宠爱，但您也应当
看出了李大师和别人不一样的地方，将
心爱之物托付于他这样的人，也应当宽
心了！”

陈冠军看着眼前这位艺术家，两人
眼神交汇之时怕是有一种英雄间的惺惺
相惜了。所以这一次，不仅破例卖了，而
且只要了一个相当便宜的价格——真正
的艺术不纠结于商业价值。

同行们自然看不惯这种“扰乱市场”
的做法，可是除了背地里嚼舌头之外，更
多的是疑惑——这家伙这么乱做生意到
底怎么赚钱？

对此，陈冠军的解释显得有点漫不
经心，“盆景更像是我自己的爱好，我另
外有一个园林设计的公司，赚钱主要还
是靠做工程。”

难怪别人说他不务正业，一个原本
在盆景行业混得风生水起的代表人物，
忙里偷闲做起了工程却“荒废”了本行。

对此陈冠军却有自己的理由，“简单
来说，我现在就是用工程养盆景。”

随着和盆景相处时间越来越长，已
经很少有他纯粹当作商品看待的作品
了。为了让之前那种被迫卖盆景的事情
不再发生，他硬是逼着自己二次创业！

当然，原因也不仅仅这样简单。
陈冠军在回顾自己恩师花汉民时曾

经面露苦色，“如派盆景虽然名声在外，
但是近几年的大型比赛咱们的成绩每况
愈下，真正高品质的如派盆景正面临着
青黄不接的窘境！”

回头看，他很是无奈自己连一个徒
弟都没有，“至今没有找到人品、性格、天
赋都让人满意的接班人。”面对着传承这
样的大事情，一向宽容的陈冠军也谨慎
起来，他太清楚传承人的重要性，这不是
培养盆景这么简单的事情，毕竟“十年树
木，百年树人”。

如果不能留下接班人，至少可以留
下一些作品，留下一些能够代表如派盆
景的优秀作品！树木的寿命较之我们要
长得多，这么来看，即使后继无人，多少
还能让后人领略一二它的风采。

所以，现今不卖盆景作品的理由已
不仅仅是因为个人的情感，更是为整个
如派盆景多留下一点香火。

传承，不是一个人的事


