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朋友情光盘行动
□戴芸

亦师亦友忆松林
□顾剑

亭亭玉立 王慧

党建情点亮心灯
□黄山

8月19日早上看到微信群里宋总说，松林病情
堪忧，到下午又传来松林远行天国的悲音，我难过得
泪奔。

我和松林是原港闸区闸东乡老乡，过去并不熟，
上世纪八十年代初我经常到报社副刊部投稿，经李
军牵线和松林认识，那时松林在报社跑商业口，感觉
他人脉不得了，从南通港到小石桥，没有他不熟悉的
商家。1984年我从工大中文专业毕业，松林和李军
将我引荐给求贤若渴的时任郊区区委书记李建勋，
从此在郊区文秘、宣传口上干了十年。

1993年，我由郊区政府调往南通日报社，和松
林成为同事。那时松林领导的南通日报广告部干得
风生水起，在国内省内报业都小有名气。那些年，也
是南通报业经营快速发展的几年。这些都得益于松
林的团队和松林的经营智慧。记得有一年全省报业
广告行业在南京老山召开峰会，出席会议的都是省
内报业资深广告人，无论是介绍经验还是签约大户，
基本都是他们的天下。作为刚入广告门不久的我只
有聆听的份儿。这些重要场合，松林总不忘提携晚
辈，轮到南通发言时，他退到幕后，把机会留给我。
通过这次会议，我结识了省内一批报业广告前辈并
与他们建立了友谊，学到好多平时学不到的东西，为
日后自己在报业经营管理方面积累了经验。那时，
南通报业分日报广告部和晚报广告部，两家广告部
既是竞争对手又是合作伙伴。我和陈小平执掌晚报
广告的创收，却始终把日报广告部和松林作为学习
的标杆，时常对标，寻找不足，遇到创收瓶颈，松林总
不吝赐教。上世纪九十年代中后期，松林调任晚报副
总编，直接分管广告。他管放结合，最大化激发晚报广
告部人员积极性。那几年晚报广告一年一个台阶，基
本做到了和日报广告收入平起平坐的地步。这些都
和松林这个总指挥有关。记得有一次广东格兰仕集
团要在南通投放一批广告，对方对投放哪种媒体一
直举棋不定。我向松林汇报后，松林和我立马找到
格兰仕南通总代理的南通百货公司家电分公司颜
总，并通过她结识了格兰仕江苏区的经理及集团媒
介部经理，详细向厂家介绍江海晚报在南通生活类
媒体上的优势及合作后将会给厂家和经销商带来的
红利。经过几轮会谈，最终促成了格兰仕成为晚报
常年广告客户。同时他还动用《香港商报》的人脉，和
我一起到中国家电之都广东顺德，走访了美的、万家
乐、万和等著名家电企业和广东省广告公司，拉回了
一批广告订单。松林在生活上也是一个性情中人，曾
和“报社三剑客”在如东马塘一挚友家创下四人喝掉
一坛22.5公斤黄酒的记录。对来访的本地广告大户
和外地客商，他也是极尽地主之谊，所以松林的朋友
圈也很大很广，朋友遍布各行各业。

2005年，我和松林又在报社基建办共事3年。
那几年我们为筹建报业大楼，一起跑规划局、土管
局、财政局等相关部门，松林也展示了他擅长交际的
一面，给我见识不少。除工作交集外，我们还对老家
的建设等都有着共同的看法。松林一生有烟酒茶三
大嗜好，我曾劝他少烟少酒，他常淡淡一笑。工作之
余，他还喜欢和报社几位老同事来盘“土匪棋”，常杀
得天昏地暗。那时报社六楼工会活动室下班后总听
到“啪啪啦啦”的下棋声，旁边围着一圈人。有时对手
走错一着要悔棋，松林也总给机会，一笑了之，不过
笑到最后的仍是松林，毕竟他有近30年“土匪棋”的
经验，一般人也不是他的对手。

2016年，我援疆赴伊犁。退休后的松林还时不
时来电询问了解我在伊犁工作和生活情况，表示方便
的时候要到伊犁走一走，看一看。我也企盼着松林来
伊犁，陪他策马那拉提草原，漫步赛里木湖花海，驱车
夏塔古道，畅饮伊力小老窖美酒。可惜松林因种种原
因一直未能成行。几乎每年年底我回通过春节，松林
总要亲自或托人送几条江鱼给我尝鲜，甚至做好鱼圆
送给我，因为他知道我好鱼，也知道在伊犁吃不到家
乡的美食。松林就是这样一个处处想着别人的人。

松林虽然走了，但他的风范犹在，魅力犹在。

仲春的某晚，朋友介绍一位在国际货代业务上做
得风生水起的董事长与我见面。他是个中年企业
家，显得干练而又直率。没有过多的寒暄，老总直奔
主题：希望我帮助公司建立党组织，同时办个党员活
动场所。

我退休前从事了9年的机关党委专职副书记的工
作，退休后又当了5年老干部支部的书记，基层党建的
实务操作可以说是行家里手了，想不到这点“专业”也
被人看上了，还能为社会奉献一点余热。我问了他公
司党员情况、所需设施、预算资金、完成期限等相关问
题，他只给了我四个字：“全权委托”。

说干就干，可真做起来，“老革命”还是遇到了新问
题。公司建立党支部，上级党组织是哪家？于是，我到
南通市委组织部一咨询，答案就出来了。党的十八大
前后，各地组织部门根据非公组织如雨后春笋般成长
的形势，相应地设立了“两新”党工委，以此来加强对新
经济组织、新社会组织中党的基层组织的领导和管理，
这是党中央全面从严治党的举措之一。新的党务知识
让我脑洞大开。根据公司注册地，我将该公司的申请
很快面呈市开发区组织部“两新”党工委。工委书记对
企业主动要求建立党支部的积极性表示赞赏和支持，
次日就下了批复文件，一旦党员组织关系转入到位后
即可建立支部。

让我没料到的是，百余名员工的企业只有3名正式
党员，刚够建立党支部的基本条件。她们都是近几年就
业的大学生，组织关系均落在原籍农村，转移手续要经
过村、镇、县三级组织部门，且须本人办理。因公司业务

繁忙，她们只有趁节假日回乡办理。可节假日经办人休
息，一个多月下来，只办妥了一名。我看时间飞逝，连忙
给老总打电话，让公司准公假。老总一点不怠慢，还一
律按出差处理。这下，仅三四天工夫就全部到位了。

趁着等候党员转移组织关系，我也没闲着：约广告
制作公司看场地、一起设计“党员之家”。 经老总审定
后，我又四处采购会议桌椅、书橱、党建书刊和档案盒，
拟写党支部职责、党员队伍建设目标及基本制度，做到
制度上墙，一目了然。尤其值得欣赏的是，我们设计制
作的亚克力立式党旗，造型新颖别致，色彩对比鲜明，
旗面镌刻入党誓词，细细望去，似乎在迎风猎猎飘舞，
充满了动感。

春去夏至，我挑选了一个良辰吉日，以顾问身份
主持召开了该公司全体党员会议，成立了首届党支部，
选举了支部书记，颁发了《党员证》，进行了重温入党誓
词的宣誓仪式。我特意邀请董事长到会发言，讲讲公
司建立党组织的初衷、对党支部的希望以及支持措
施。他动情地说：“党建是民营企业规范、健康发展的
更高层次的追求，是企业转型升级、提质增效的动力
源。重视党建，体现的是一种境界，那就是始终听党的
话，永远跟党走。我还不是党员，但是我要向党组织靠
拢，积极创造条件，争取早日加入党的行列。”

他的一番肺腑之言，让我看到了企业家的心灯已
经点燃。是啊，党的好政策已经让他们这些早期创业
者不再满足于物质的富裕，而是激发了理想与信仰的
追求。点亮心灯，助燃希望，为自己，为周围的人，更为
我们的家园。

我有一个朋友群，大家都是好热闹的人，隔三差四
总有人发起聚会邀约。有时人不齐，只有四五个人吃
饭，做东的也要弄上一桌菜，讲究的是面子排场。如今
大家钱袋子鼓起来了，祝寿、乔迁、接风洗尘，名目繁多
的聚餐应运而生，我常常看到一桌桌半拉子菜剩在那
里有心想打包带走，但看看别人都扬长而去，也觉得丢
不起这面子不要为好。为什么现在的人都把节约粮食
的光荣传统弄丢了？“光盘子是有面子还是没面子？”正
在我为此困惑之时，制止“舌尖上的浪费”，节约粮食的
号召在中华大地振聋发聩。

我家在制止“舌尖上的浪费”方面各有各的独门秘
籍。我女儿请客，点菜原则上是“n-1”，即10位客人
先点9人的菜，不够再加菜品；要是只有3至4位客人，
她就请每人各点一个自己喜欢的菜，然后她在此基础
上再点上饭店的几个招牌菜和必须的点心、汤。参加

她主持的宴会，发现每次她点的菜基本都“光盘”，与餐
人员从未觉得她的做法跌架子瘫面子，反而大家都很
认同。

我们夫妇都是退休老人，女儿在外地工作，平时
就两人吃饭。以前我烧菜贪多怕少，特别是蔬菜，晚
上不是硬撑下去就是倒掉，对身体不好，还造成了浪
费。我爱人有慢性病，营养要保证，但又不能弄得太
多，这可把我这个家庭“煮”妇难住了。我动脑筋，遵
循吃多少烧多少、花式多数量少的原则，基本不让饭
菜浪费。

我们这些经历过上世纪五十年代勉强吃饱、六十
年代的粮食紧缺，萝卜缨子煮饭、西瓜皮加工当菜的
老人什么时候都要有自己的主见，不能随波逐流。在
节约粮食方面我们一定要带好头做榜样，居安思危，
警钟长鸣。


