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【议论纷纷】

【本期话题】

明星直播带货被“骂哭”
6月18日下午，64岁老戏骨

张晨光在直播介绍一款酒品的时
候，被弹幕网友质疑其不好好拍
戏却来卖货，是演员“失节”。看
见这些留言，张晨光从不知所措
到崩溃痛哭，称自己从业30多年
来一直兢兢业业，对被骂“晚节不
保”感到伤心。你怎么看？

3日，北京市教育委员会官方
账号“首都教育”宣布：北京市学生
暑期托管服务将于近日启动。通知
内容提到：将由各区教委组织面向
小学一年级至五年级学生的托管服
务。其实在北京的暑期托管通知发
布之前，上海、武汉等地也已经发布
了政府有关学生暑假托管班的消
息。对于暑期托管服务，引起了广
泛讨论，网友们一片叫好。

（7月4日澎湃新闻）

夯实教育“主阵地”
□澎湃

家庭结构的变迁，年轻父母工
作职业状态的变化，给寒暑假谁来
陪孩子带来了很多烦恼。过去我们
常看到的状况是，假期成为了孩子
的“第三学期”，校外培训成为家长
的无奈选择，一到假期，孩子就成为
家长的“碎钞机”。有人调侃“有娃
家庭离破产只差一个暑假”，虽然有
些夸张，但暑假校外培训极大增加
了家长的经济负担却是不争的事
实。培训机构赚得盆满钵满，家长
却是怨声载道，孩子也没有得到休
息和调整，奔波在不同的培训机构
之间，疲惫不堪。

由学校组织假期托管服务，能
够为很多家长解决这一难题。这是
实实在在的“办实事”。换言之，这
以实际的举措为绝大部分孩子提供
平等且有益的受教育机会，不仅能
减轻家庭经济负担，也有助于教育
公平。而由学校承担学生的主体教
育责任，夯实学校的学生成长主阵
地地位，也是办好人民满意教育的
应有之义。

由学校举办假期托管服务，可以
让孩子利用校园内的学习场所、图书
馆、运动场地等度过暑假，过一个丰
富的暑假生活。它不仅解决了暑假
去哪儿的问题，还有助于打破培训机
构对学生、家长乃至于学校的“绑
架”。很多培训机构在假期对学生进
行学科培训，大搞超前超纲培训绑架
了学校教育秩序。学校的托管服
务，无疑提供了另外一种选择：一手
管住校外培训机构超前、超纲培训，
一手托起假期托管服务，有助于化
解基础教育生态“内卷”问题。

不要成“第三学期”
□汪昌莲

开展暑期托管服务，既扩展了学
校的服务领域，又减轻了家长的负
担，更是公共服务的一个有益样本。

但是，必须注意不能让托管班
变成文化课补习班，更不能让暑期
托管服务沦为“第三学期”。基于
此，各地进行了明确规定。比如，北
京明确服务内容包括提供学习场
所，开放图书馆、阅览室，有组织地
开展体育活动等，不组织学科培训
和集体授课。上海规定，托管服务
配置德、智、体、美、劳五大类别的课
程，近20家社会组织将为暑托班提
供超过 2000 课时的公益课程。暑
期托管服务应成为素质教育的主阵
地、社会实践的大舞台。

更重要的是，暑期托管服务应
注重质量与效益。这就要求，被各
地教育部门选定的学校及公益机构
不仅向学生免费提供暑期托管服
务，而且应该进一步扩大和完善服
务设施，提高托管服务人员的道德
素质和业务能力，多探索一些人性
化的措施，不断提升服务质量和水
平，对学生实行人文关怀，使学生在
暑期托管服务中，感受到父母般的
关爱，体验到家一样的温暖。此外，
作为公共服务，暑期托管的服务内
容、服务时间等标准，仍待进一步完
善和推广，以此为更多孩子和家长
解决“暑假怎么办”的难题。

@Cakss:很多网友之所以
说张晨光“晚节不保”，指的并非
他“屈尊”直播带货本身，而是所
带的商品涉嫌造假。他在直播间
售卖的一款白酒产品，被很多网
友指为“贴牌酒”，说得更加直接
一点，就是假酒。这才是他的直
播带货备受质疑，被认为是“晚节
不保”的根本原因。因为在喜爱
他的观众们看来，他不应该辜负
了大家的信任和喜爱，把假酒推
销给自己。

@紫月：明星是公众人物，
拥趸者众，而且一些明星呈现出
的是很为正面的形象，这让一些
商家更喜欢找他们直播带货。如
果这些明星代言假冒伪劣商品，
就更容易误导消费者。回到张晨
光直播带货被“骂哭”的事情上，
张晨光是否涉嫌售卖假货，不能
因张晨光被“骂哭”而被一笔带
过，平台、相关部门都有必要介入
调查，如果张晨光涉嫌售卖假货，
要能依法依规进行处置。

用热爱努力坚持
实现人生逆袭

□杨朝清

定点社区医院直接就医促进分级诊疗
□王琦

“相同客房价差3倍”到底谁在“宰客”
□苑广阔

暑期托管服务

“所谓的好专业就是将来
能轻松一些，多挣钱一些，就业
容易一些……生化环材被认为
是‘天坑’专业，被避之不及。”

“我一直坚持一个观点，没有差
的专业，只有差的人。什么专
业都需要我们不断去努力。”近
日，武汉大学资源与环境科学
学院教授、博士生导师邓红兵，
因为一篇短文突然火了。

（7月4日《楚天都市报》）

受功利主义和工具理性浸
润，许多人评价读书有没有用、
判断专业好不好的标尺，就在
于知识能否迅速转化为财富和
社会资本、能否顺利地进行利
益变现。当现实和期望有落
差，有些人热衷重弹“读书无用
论”的老调，给生物、化学、环
保、材料等专业贴上“天坑”的
标签，对其进行污名化。

“不是读书无用，而是你无
用”也好，“没有差的专业，只有
差的人”也罢，在互联网时代，
某些打破常规的论断和见识得

到迅速传播，成为公众注意力的
焦点。将自己的种种不如意归咎
于读书无用或者专业不好，说轻
一点是自欺欺人，说重一点是回
避自己的能力不足、努力和坚持
不够。哪怕所谓的“天坑”专业，
也依然有不少人过上了体面、有
尊严的生活，这是为何？

从幼儿园到小学、中学再到
大学，从本科到硕士乃至到博士，
教育是一个环环相扣的连续谱。
教育作为一种社会流动的渠道，
承载着无数个家庭“知识改变命
运”的渴望与希冀。在高考志愿填
报的过程中，一些家长从“父母之爱
子，则为之计深远”的角度出发，希
望孩子选择计算机等来钱快、挣钱
多的热门选择，避开天坑专业。

“为天坑专业正名”说到底，
就是希望家长不要过多地干预孩
子，而是要听从他们内心的声
音。有的孩子明明喜欢基础学
科，家长却鞭策和逼迫他们去学
应用学科；这看似理性选择，实际
上却可能会给孩子带来长期的痛
苦与精神伤害，甚至会造成患上

精神疾病或者退学等严重后果。
进入大学之后，不论学什么

专业都要学好；学以致用、知行合
一，“天坑”也可以变成“黄金
坑”。一方面，市场风云变幻，现
在的热门专业过几年或许就变冷
了，冷门专业也有机会“逆袭”，更
何况，热门专业学的人多竞争也
更激烈，冷门专业有比较优势；另
一方面，在越来越注重学科交叉
融合的当下，冷门专业同样可以产
出热门成果。只要理想之火不灭、
奋斗之志不移、赤子之心不失，冷
门专业同样可以“人生出彩”。

对直线型上升的饥渴，对“争
上游”的孜孜以求，让许多家长秉
持“实用主义”，没有给予孩子足
够的尊重。家长们现在的功利和
短视，或许会演变为将来的浅薄
与狭隘；究其原因，人生充满不确
定性，未来也充满不确定性。面
向未来，未来已来，唯变不变；我
们唯一能够做到的，就是听从内
心的声音，选择自己热爱的、擅长
的努力坚持地做下去。只要持之
以恒，终究会滴水穿石。

7月1日起，北京市城镇职
工和城乡居民基本医疗保险参
保人员无需事先选择，可以直
接到本市定点社区卫生服务机
构就近就医，相关医疗费用按
规定纳入医保支付范围。本市
城乡居民参保人员均可将全市
所有定点社区卫生服务机构作
为本人门诊首诊医疗机构，办
理所需的首诊转诊服务。

（7月4日《北京青年报》）

如今，北京市全面推行定
点社区医院开放直接就医。全
市所有 2200 余家定点社区卫
生服务机构作为本市城镇职工
和城乡居民参保人员共同定点
医疗机构，无需选择可以直接
就医。这意味着参保人员可以
不用再跑到本人选定的定点医

疗机构就医，而可以就近到任意
一家定点社区卫生服务机构治
疗，真正实现就近就医。全市所
有定点社区卫生服务机构均可办
理首诊转诊服务，大大解除了患
者的后顾之忧。

直接就医一小步，分级诊疗
一大步。过去，让参保人员选择
个人就医的定点医疗机构，更多
是出于方便管理的考虑，却给参
保人员就医带来诸多不便。一方
面，人员流动是动态的，只能选择
一家社区卫生服务机构，选择面
过窄。另一方面，所选定的社区
卫生服务机构只能向与其建立转
诊关系的上级医院转诊，难以满
足患者的实际需求。根据规定，
除本人选定的定点医疗机构以
外，还有32家A类定点医疗机构、
164家中医定点医疗机构、160家专

科定点医疗机构无需选择，可直接
就医。在现实生活中，不少患者都
是抛开了定点社区卫生服务机构，
直接到上述医疗机构看病治疗，分
级诊疗的作用被无形中削弱。

按照“基层首诊、双向转诊、
急慢分治、上下联动”的分级诊疗
制度，社区医疗机构是重要一
环。常见病、多发病患者应首先
到基层医疗卫生机构就诊，超出
其服务能力的再转诊到上一级医
院。北京市所有定点社区医院可
直接就医，大大拓宽了参保人员
的选择面，有助于吸引更多患者
主动在社区就近就医，促进分级
诊疗建设。事实上，不少社区卫
生服务机构都有自己的专病特色
科室，直接就医可以进一步发挥
基层医疗服务能力，做实公共卫
生服务，实现医患二者双赢。

7月1日，带着娃前来上海
旅游的俞先生（化名）在美团平
台预订了一间当晚入住上海外
滩W酒店一晚的客房，房型显
示为46平方米的外滩景观壮
美客房，价格9559元（人民币，
下同）一晚。然而，俞先生办理
入住后，在宾客登记表格上看到
的价格却显示仅2980元/晚。

（7月3日中新网）

同一家酒店同一个房间，
消费者订房的价格和酒店实际
上卖出的价格，竟然相差 3 倍
之多，我们先不说绝对价格的
高低，如此操作，首先严重影响
了消费者的入住体验，毕竟当

“冤大头”的感觉并不好受。然
而当消费者就此进行维权的时
候，却遭遇了各方“踢皮球”，酒
店说消费者是在美团订的，所
以酒店退不了差价，而美团方
面又说这是代理商提供的价
格，与他们无关，所以也管不
了。但是代理商是谁，消费者
根本无从知晓，自然也就谈不

上后续维权。
由之前备受消费者诟病的“杀

熟”，到现在酒店价格的乱象，足以
说明当前一些在线旅游平台存在
的市场乱象。当各方面对这样的
市场乱象互相推诿的时候，最终为
此买单的，却是消费者，而合法权
益受损的，自然也就是消费者。
从长远来看，这不仅仅只是某个
消费者多花了几百几千块钱的问
题，更是严重影响到整个在线旅
游市场的形象和信誉的问题。

要想解决问题，先得找出问
题的症结所在。导致在线旅游平
台酒店价格乱象的原因，并非单
一的，但是其中最主要的因素，就
是一些代理商从自身利益出发，
抢购酒店的房源，然后高价拿到
在线旅游平台贩卖。这其中，代
理商基本上充当了“二道贩子”的
角色，对此酒店方面也很无奈，因
为他们也想不通过代理商，直接
把房间卖给消费者，但无奈自己
的官方渠道过于狭窄，受众不
够。如果酒店有客源基础和服务
能力，完全可以把价格“打下去”，

比在线旅游平台更低，但目前多
数酒店还做不到这一点。

现在问题的主要责任，就落
到了在线旅游平台方面。在“代
理商”和酒店之间，在线旅游平台
更像是一个中介，但是既然是中
介，也应该有中介的规则和底线，
而不能任由双方在自己的平台上
为所欲为，尤其是不能任由“代理
商”通过大量囤房，然后以不合理
的价格卖给消费者，以此谋取暴
利。毕竟这种现象不但会损害消
费者的利益，损害在线旅游平台
的形象和信誉，同时也会导致消
费者和在线旅游平台矛盾和纠纷
的多发频发，遇到被“宰客”的情
况，消费者会第一时间找在线旅
游平台“讨说法”。

所以说，作为在线旅游平台，
不能仅仅是坐地收钱，而要充分发
挥对入住酒店，尤其是对各路“代
理商”“中间商”的监管，主动维护
在线旅游市场的秩序，也维护消费
者的合法权益。如果任由这种市
场乱象泛滥下去，那么最终只会导
致整个在线旅游市场的崩溃。

近几年，各种满减、“百亿补
贴”早已削弱了消费者对“6·18”

“双 11”的低价期待，假冒伪劣、
营销短信骚扰等问题遭消费者

“吐槽”。想解决成长的烦恼，平
台和商家都应认真思考，网购大
促销下一步应该朝哪个方向走，
消费者的需求是什么，自己又该
用什么新形象打动消费者。

——经济日报：《商家和平台
需解决老问题换个新形象》。

一些外企总以为打打擦边
球，伤害中国人民的感情是“小事
一桩”，有人笃定了“中国人擅长
遗忘”，也有人寄望于“躲一躲重
出江湖”。但这些年，事实一次次
证明，无论是什么洋品牌，什么大
企业，但凡在涉及中国国家利益
和尊严的问题上玩花活儿，等待
它们的就是坚决抵制乃至“滚出
去”的惩罚。

吃饭砸锅，寸步难行。任何
外企想在中国做生意，首先要学
会尊重中国和中国人民，这是原
则底线。谁妄想欺侮中国，必将
头破血流、一凉到底。

——北京日报APP：《H&M
少卖近三成，吃饭砸锅必然一凉
到底》。

【下期话题】

收纳师高薪
36 天，12 位客户，总收入

404700元。日前，90后女孩“纳
爷”在网上发起的月入百万挑战
虽然失败，但其不菲的收入仍然
让收纳师这一职业备受关注。辽
宁沈阳市80后女孩韩舒表示，工
作的时间表已经排到了7月24
日。你怎么看？


