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海门叠石桥国际家纺城是国
务院确定的市场采购贸易方式改
革第二批试点市场。为助力家纺
城跨境金融业务发展，南通农行
积极响应政府部门扶持市场采购
贸易发展的号召，主动对接当地
外汇管理局、商务局、三星工业园
区等单位，成功上线叠石桥市场
采购贸易综合管理支持系统，通
过农行交易系统与海门市场采购
综合管理系统实现对接直连，为
市场采购贸易综合管理系统增加
收结汇功能，有效提升家纺城市
场出口型企业、个体工商户服务
质效。

在收到合作商 5.3 万美元的
贷款后，南通骏晟悦国际贸易有
限公司负责人在农行客户经理的
帮助下，第一时间办理了实时收
结汇业务，这也将是南通农行为
海门叠石桥专业市场提供市场采
购贸易系统收结汇全流程线上化
服务的起点。

据悉，通过农业银行等金融机
构支持，叠石桥专业市场已被国务
院经济发展中心列为“中华之最”，
家纺产品全国市场占有率达70%，
2022年，全年线上线下年交易总
额突破1400亿元，产品远销180
多个国家和地区。 徐亚楠

助力家纺小镇织新“叠”彩
“中国家纺之都”叠石桥国际家纺城位于海门区，这个起

源于界河边一座石桥的地方历经农贸市场、家纺产品集散地、
6 次扩建逐渐升级成了现如今百万平方米、万间商铺的专业市
场，近年来更是乘着“一带一路”的东风，将版图拓展到了世界
各地。多年来，南通农行围绕叠石桥家纺生产、加工、销售等
全产业链各环节，不断优化服务模式，加大金融支持力度，助
力传统家纺产业织就壮美崭新蓝图。

“不需要抵押，凭信用就能
贷款，还可以手机一键放款，利
率也非常优惠，这下采购原材
料都有了着落。”近日，海门叠
石桥某家用纺织厂的经营者
蔡先生从南通农行获得了200
余万元的“商户保”贷款。这笔
贷款的成功投放标志着“商户
保”业务在南通地区实现了首
笔落地。

“商户保”是南通农行基于
“一项目一方案一授权”项目，
与江苏再保南通信用融资担保
有限公司创新开发的批量化小
微产品，主要针对“优势行业、
特色产业、专业市场、产业集
群”四类领域支小支农。蔡先
生所从事的家纺行业正是南通
农行大力支持的特色产业，在
查询得知其是叠石桥“一项目
一方案一授权”项目白名单客
户后，当地农行向其推荐了“商
户保”业务，仅用3个工作日就
为蔡先生解了燃眉之急。据
悉，这款“见贷即保”纯信用产
品，不仅可为符合条件的小微
企业主和个体工商户提供优惠
贷款利率和担保服务，有效解
决商户群体的融资困难，也能
有效提高风险整体防控、联动
防控和系统防控能力。

不仅是“商户保”，家纺城
内的关老板也从当地农行获得
了“宝藏”：“农行把我加入市场
e贷白名单商户，这是我第一次
在农行贷款，就给批了150万
元。”叠石桥市场内虽有不少龙
头企业和上市公司，但市场主
体仍以像关老板这样的个体工
商户居多。为更有效地解决个
体工商户融资难、担保难问题，
当地农行根据产业集群特点，
创新推出了“中国叠石桥国际
家纺城集群‘市场e贷’”，通过
分行、支行与网点的三级联动
进行摸排调查，将1100余户个
体工商户列入了“市场e贷白
名单”。目前，叠石桥市场中已
有近500户个体工商户通过这
款纯信用、低利率的特色信贷
产品获得了2亿余元的创业资
金支持。

除此之外，为更好地推进
个体工商户首贷服务，当地农
行根据商户们的资金、期限、利
率等不同需求特点，为商户们
提供了“房抵e贷”“助业快e
贷”等多种贷款产品选择。截
至目前，南通农行已累计为叠
石桥市场中的700余户个体工
商户提供了7.8亿元的贷款资
金，助力市场发展壮大。

近年来，消费升级和电商兴起的大
背景下，家纺产品的高端化、个性化、舒
适化需求助推着整个产业不断转型。
叠石桥某纺织制品公司负责人对家纺
产业20年来的变化深有同感。

如今，在该公司的生产车间内，绣
花机、包边机等各类机器有序运转着，
一派全力以赴赶工的喜人景象。去年，
公司打算开展自主研发，了解到该公司
的资金需求后，南通农行多次上门调
查，将公司纳入“一项目一方案一授权”
白名单客户范畴，并成功向公司发放
1000万元贷款。公司负责人表示，生
产技术改革后，公司的四件套已能满足
客户自主提出的花样和材质需求，订单
量也翻了番。

该公司是江苏农行“一项目一方案
一授权”项目的受益者之一。作为该项
目的首批试点地，5年来，南通农行先
后支持了家纺城内顾家、凯盛家纺等一
批龙头和小微企业爬坡升级近2000

家，资金超100亿元。
而在不久前，该公司首批16户经

销商收到的江苏农行800余万元的贷
款资金，又是南通农行打造支持家纺产
业全链条发展“农行样板”的一次有效
尝试。

作为叠石桥国际家纺城龙头企业
之一，该公司经销商已达450余户，形
成了覆盖全国29个省市和300多个大
中城市的庞大销售网络。“现在进货成
本不断增加，我们经销商为了享受返点
优惠，大多数选择一次性多进货、先款
后货，今年多亏了农行。”来自河南信阳
的经销商朱俊华，在海门农行工作人员
的指导下，手机一键放款成功到账80
万元，在该公司的春季新品发布会上收
获满满。而这得益于农行为集团下游
经销商提供的5000万元“助业快e贷”
授信支持。后期，该公司的产业链将在
农行不断延伸的服务触角下环环相扣、
环环相通。

商户“宝”来保商户

资金断点巧“链”接

石桥也可
“叠”五洲

南通农行南通农行::


