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七年磨一剑，持续提供精准高效电力服务

2017年8月，经省人民政府同意，省政府办公厅
印发了《关于转发省发展改革委江苏能源监管办江苏
省售电侧改革试点实施细则和江苏增量配电业务改
革试点实施细则的通知》（苏政办发〔2017〕110号），
正式发布《江苏省售电侧改革试点实施细则》和《江苏
增量配电业务改革试点实施细则》。

绿捷能售电有限公司董事长姚华介绍，所谓“售
电侧改革”，就是打破行业垄断，引入电力市场竞争机
制，实行用电市场化，达到“降低企业用电成本，提高
用电效能”的目的。

姚华董事长告诉记者，该公司汇聚了一批电力系
统领域的资深高级管理人员及专业技术人员，以丰富
的行业经验和专业知识，为客户提供精准、高效的电
力服务。

截至目前，绿捷能售电有限公司与江苏省乃至全
国范围内的优质电源供应商建立了稳固的战略合作
伙伴关系，包括江苏省龙头五星火力发电厂——江阴
利港发电有限公司，中俄最大的技术经济合作项目
——江苏核电有限公司，国网浙江湖州供电公司三产
核心分包商——江苏民信电力安装有限公司，国家

“九五”“十五”计划重点工程——山西阳城电厂，我国

首个以大量泛能实践推动互联网能源落地的智慧化
数字能源生态平台——新奥数能科技有限公司旗下
的“泛能网”，以及浙江王隆电力有限公司、南方电网
节约用电服务中心、南方电网综合能源有限公司等，
持续为客户提供清洁、安全、稳定的电力供应。与此
同时，在储能领域，与绿色储能技术研究院、广东上能
电力投资有限公司长期合作；在电力通信技术、电力
自动化技术、电力信息技术领域，与广州市捷信通科
技发展有限公司共同合作，致力于联合产业资本，为
电力用户提供全新的、极致的用电服务。

秉持稳健运营、诚信立业的经营理念，铸就了卓
越的企业信誉。过去七年中，公司始终致力于深化并
拓宽与周边用户及合作伙伴的联系，已超过2000多
家企业、大型商业及政府机关构建起稳固而持久的
合作关系。尤为值得一提的是，与众多大型企业、知
名医院及大型商业综合体之间建立了高度互信、紧
密合作的伙伴关系。通过提供科学用电服务，丰富
服务种类，帮助用户优化管理，既节约了用电成本,
又提升了用电技术水平。七年来，始终保持零违纪、
零投诉的优异纪录，赢得了市场的广泛赞誉与客户的
长期信赖。

在江苏，每座沿海城市都无一例外感受着
“两条发展脉络”交织带来的机遇。其中一条
是沿海发展，另一条则是能源转型。

早在2015年3月，国务院9号文件《国务院
进一步深化电力体制改革》正式出台，提出以
广东等省作为改革试点地区，有序向社会资本
开放购售电业务，让电力用户切实享受到电价
优惠政策。一时间，电力商品属性带给市场巨
大商机，面向社会资本开放的售电市场规模每
年突破万亿元。

在这一大背景下，2017年1月，苏州市绿捷
能售电有限公司经批准成立，注册资金 20100
万元，成为江苏省电力交易中心首年电力销售
入围企业之一。

伴随国家电力体制改革而生，历经七载春
秋的不懈努力与探索，绿捷能售电有限公司始
终深耕于江苏、浙江两省，以雄厚的资本实力
和前瞻性的市场布局，不仅在业务规模上实现
了跨越式增长，更在服务质量与技术创新上取
得了显著成就，成为持续引领电力销售服务行
业创新发展的一面旗帜。

2018年7月10日，苏州市台协与苏州市
绿捷能售电有限公司签署了“台商之友”合作
协议，苏州市台协第九届会长谢清福与苏州
市绿捷能售电有限公司董事长姚华分别代表
双方出席了签约仪式。

协议本着诚信、互惠的原则，双方就活动
资讯、推介活动、宣传推广等方面达成共识。
根据协议，绿捷能售电有限公司将充分借力
苏州市台协平台资源，为广大在苏台商投资
兴业、工作生活提供更为便捷、贴心的服务需
求。由于业绩斐然，信誉良好，2020年，绿捷
能售电有限公司受邀入驻苏州新一代企业家
商会，成为商会一员。

这是绿捷能售电有限公司积极服务地方
经济社会发展的一个缩影。以“做客户信赖
的合作伙伴”为口号，秉承“先做人，后做事，
成就客户”的核心价值观，以“降低用电成本，
提升用电效能”为核心宗旨，公司始终致力于
成为客户信赖的电力服务伙伴，“我们不仅提
供高稳定的电力供应，更通过专业化的服务
帮助客户优化用电结构，提升能源利用效率，
共同分享电力改革带来的红利。”姚华介绍，
绿捷能售电有限公司作为用电第三方服务
商，可以为电力用户争取到比现行电价更为
优惠的购电价格；和该公司签约之后的合同
期内，电力用户的每一度电都享受电价的优
惠政策，并规避用户承担风险。

伴随着企业的稳步发展，在浙江售电市
场放开之际，2019年4月，绿捷能正式进军浙
江——注册成立浙江绿捷能售电有限公司，
成为浙江首批注册成功的售电公司，注册资
本为人民币20100万元。公司位于长江三角
洲杭嘉湖平原西部，在素有“名山之胜、丝绸之府、竹茶之
地、文化之邦”的美丽德清。

“南通是全国首批沿海开放城市之一，也是全国闻
名的‘风电产业之都’，海域宽阔平坦，风能分布集中、平
均风速高、可利用时间长、台风等自然灾害少，是得天独
厚的优质‘风场’和适宜海上风电产业发展的沃土。”姚
华表示，公司将本着“务实创新、超越自我、追求卓越、贴
心服务”的经营理念，做客户信赖的服务管家，与包括南
通在内的更多用电企业携手合作，共创电力事业的美好
未来，为更多沿海开放城市的高质量发展提供坚强的电
力支撑与保障！

·冯启榕 杨宝楠·
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迎难而上，成功实现产业转型升级

调查发现，国内售电公司的主要盈利是优惠价差
分成和收取服务费。售电市场放开后，随着价格、竞争
机制的逐步完善，电力产品的购销价差逐渐缩小，售电
公司利润空间也被压缩，按照市场规律民企售电将会
难以维持长久的盈利空间。随着电力市场交易体制的
持续改革推进，社会资本涌入的售电赛道出现了分化，
一部分单纯售电，一部分则成为基于售电侧发展的综
合能源服务商。

绿捷能售电有限公司高级工程师王域介绍，为实
现企业可持续发展，公司不断拓展服务项目，与供电公
司专业服务团队合作,帮助企业实行用电智能化管理，
根据用户需要提出系列解决方案，包括配电室健康评
估检查、电费套餐管理、24小时远程监控值班、预防性
试验、用能分析、故障抢修响应、特殊保电服务、电气
火灾隐患治理等一揽子配套服务，极大提升了企业的

服务品质。
一手抓转型升级，一手抓诚信惠民。“通过市场化

购电机制，有效降低客户用电成本，目前平均优惠幅度
约0.02元/千瓦时，切实实现客户利益最大化。”姚华强
调，公司公开承诺：电力交易中的优惠部分将大部分让
利给客户，且客户无须承担因年用电量使用偏差产生的
损失，同时免除第三方购电服务费，让客户尽享实惠。

记者了解到，目前，绿捷能售电有限公司每半年
为客户免费提供价值6000元/次的“用电环境及配电
设备的检测维护服务”一次；免费提供用电咨询、用电
管理咨询与政策咨询，内容包含电费单分析、用电政策
咨询、价格咨询等，变压器需量容量交费优化；免费为
年用电量500万千瓦时以上的客户，安装电力智能监
控系统。这一系列的惠民举措，赢得了广大客户的一
致认可和好评。
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